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AVEZ VOUS INTEGRE

LE SMS

A VOTRE STRATEGIE

MARKETING ?

~ Q

(O° = . ......)

Le taux de conversion sur mobile
est en augmentation

évolution 2014-2015

+16% +95 /%
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66% du frafic web Le m-commerce devrait affeindre 51% des ventes en ligne
est désormais mobile 415 Miliards de $ en 2016 " se font via mobile
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Sur smarfphone, Le taux de ..et le panier moyen 20% des consommateurs utilisent plus
conversion a augmenté de 57%... © a augmenté de 10% " d'1 appareil lors d'un achat en ligne
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Temps de reaction *

90 secondes B w g
en moyenne
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- 98% des SMS sont ouverts @
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90% des SMS sont lus en moins de 3 min. “
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111% de croissance

dans I'usage du SMS par les marketeurs "
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Taux d"abandon @
de panier
global

14.,5%

La campagne de SMS Remarketing de SaleCycle
primée aux Moma Awards
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AWARD WINNER 2016

4 ,5% Conversion sur envoi

En infégrant le SMS Remarketing o votre
strafégie de Marketing Comportemental,
vous pouvez booster vos ventes en ligne
jusqu'a +10%.
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